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全国2008年10月高等教育自学考试

国际市场营销学试题

课程代码：00098

一、单项选择题（本大题共25小题，每小题1分，共25分）

1．1957年，美国通用电气公司的约翰·麦克基里特提出了()
A.市场营销观念

B.全球营销观念
C.生产观念

D.推销观念

2．以农业为主，生产的产品大部分为自己消费，从事制造业和其它产业的人很少。这种经济发展状况属于()
A.自给自足经济

B.原料出口经济

C.工业化过程中经济

D.工业化经济国家

3．针对国际市场营销环境，劳工问题属于政治风险中的()
A.国际关系问题

B.涉外经贸管制问题

C.国民待遇问题

D.公平问题

4．如果某个国家规定商标所有权以最先注册者优先取得，则这个国家采用的法律是()
A.国际法系

B.国际商标法系
C.习惯法系

D.成文法系

5．国际经济联盟组织依照其经济结合的程度及相互依存的关系划分为自由贸易区、关税同盟和()
A.国际货币基金组织

B.关税与贸易总协定

C.世界银行

D.共同市场或经济共同体

6．“以任何方式所取得的知识”是()
A.资料

B.信息
C.数据

D.通讯

7．针对国际市场一些特定问题和机会进行缜密研究的系统属于国际市场信息系统中的()
A.国际市场内部报告系统

B.国际市场情报系统

C.国际市场研究系统[[微信公众号：ikaoti]
D.国际市场运筹学系统

8．为了明确某一问题的性质、情况和原因等而进行的专项研究属于()
A.探索性研究

B.描述性研究
C.因果性研究

D.预测性研究
9．将自变因素予以控制，用以测量因变素的变化和影响的调查方法属于()
A.询问法

B.观察法

C.实验法

D.问卷法

10．在营销上实施产品成本降低、异样化和综合优势的国际营销竞争战略属于()
A.产品竞争战略

B.市场竞争战略
C.价格竞争战略

D.服务竞争战略

11．某产品的销量迅速增长，企业开始盈利，竞争者纷纷加入，这说明该产品处于产品生命周期中的()
A.投入期

B.成长期
C.成熟期

D.衰退期

12．企业生产或经营的产品线数目称为产品组合的()
A.广度

B.长度
C.深度

D.密度

13．在新产品战略选择中，如果现有市场限制了企业的发展，或者企业断定在一定条件下能取得很大成功，企业就可能选择()[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
A.保持地位战略

B.革新战略
C.冒险战略

D.收缩战略

14．技术交易双方将各自拥有的工业产权或专有技术使用权在平等互惠的基础上相互交换，供对方使用的许可协议称为()
A.独占许可协议

B.排他许可协议

C.普通许可协议

D.交叉许可协议

15．当企业都采取迅速转让技术的策略时，表明该技术处于技术生命周期的()
A.技术创新阶段

B.技术成长阶段
C.技术成熟阶段

D.技术衰退阶段

16．在补偿贸易中，受让方直接用引进设备和技术所生产的产品去偿付出让方的技术和设备费用，这种补偿方式称为()
A.直接补偿方式

B.间接补偿方式
C.部分补偿方式

D.全部补偿方式

17．不以实物形式而以提供活劳动形式来满足他人的需要称为()
A.教育

B.保险
C.咨询

D.服务

18．缩写GATS是指()
A.关税与贸易总协定

B.服务贸易总协定

C.通商航海条约

D.国际货币基金组织

19．现代意义上的工业跨国公司出现于()
A.19世纪初期

B.19世纪中期
C.19世纪末期

D.20世纪初期

20．由母公司在不同国家和地区设置具有产业技术经济联系的子公司所引起的贸易，属于跨国公司的()
A.直接贸易

B.间接贸易
C.内部贸易

D.外部贸易[最新年份咨询qq593777558]
21．跨国公司通过收购方式对外直接投资的缺点是()
A.成功率低

B.管理难
C.竞争激烈

D.融资难

22．适宜市场追随者采用的定价策略是()
A.薄利多销策略

B.按质论价策略

C.最优价格策略

D.随行就市策略

23．较少采用人员推销方式进行促销的产品是()
A.低价消费品

B.高价消费品
C.低价工业品

D.高价工业品

24．公共关系的基本方法是()
A.直接沟通

B.间接沟通
C.双向沟通[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
D.单向沟通

25．国际市场营销渠道是指商品从一个国家的生产企业流向()
A.国外供应商的流程

B.国外最终消费者或用户的流程

C.国外代理商或经纪人的流程

D.国外生产企业的流程

二、多项选择题（本大题共5小题，每小题2分，共10分）

26．国际市场调查中出现的社会文化问题和障碍主要有（）

A.对外国人不信任问题

B.妇女地位问题
C.家庭结构问题

D.基础设施问题
E．社会传统和心理因素问题

27．在国际市场的产品——市场矩阵中，产品开发型模式的决定因素有（）[最新年份咨询qq593777558]
A.现有产品

B.现有市场（现有需求）
C.新产品

D.新市场（新需求）
E．国际市场

28．各国政府对国际技术转让进行管理的制度性和政策性措施主要有（）

A.保护

B.管制
C.允许

D.引导和鼓励[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
E．限制

29．服务商品的交换过程，同时也是服务的（）

A.推销过程

B.储存过程
C.生产过程

D.运输过程
E．消费过程

30．对于在国外开展营业推广活动的公司来说，应重点考虑的因素主要有（）

A.法律限制

B.市场特性
C.产品特性

D.中间商的能力
E．竞争者的作法
三、简答题（本大题共5小题，每小题5分，共25分）

31．简述国际营销中考虑宗教影响的原因。

32．简述整体产品的构成。

33．简述跨国公司的融资来源。

34．简述心理导向定价的含义及种类。

35．简述企业在选择国际广告媒介时应考虑的主要因素。
四、计算题（本大题共1小题，10分）

36．某产品的总固定成本为500万元，单位产品变动成本为100元／件，目标成本利润率为20％，产销量为10万件。试求该产品的单价和边际贡献。

五、论述题（本大题共2小题，每小题10分，共20分）

37．试联系实际论述市场的概念及其范畴。

38．试联系实际论述表现出不同国际化程度的国际营销战略。

六、案例分析题（本大题共1小题，10分）

39．A公司是中国最大的儿童用品设计、制造和销售企业，生产的童车是中国儿童用品市场最畅销的产品。在国内市场产品热销的同时，该企业把目光盯准了美国这个世界上最大的童车市场。A公司在美国找到一家理想的合作伙伴——B公司。

B公司是美国一家有上百年历史的老牌儿童用品企业。A公司登陆美国时，正值B公司在激烈的市场竞争中刚刚丢失了童车市场。双方几经磋商，结成了战略联盟关系，共同开拓美国市场。根据协议，合作的初期A公司把自己设计生产的童车运往美国，由B公司总代理；市场初现规模后，以双方联名的品牌在美国市场销售。A公司新颖的款式、优异的质量与B公司的良好商誉实现了互补式的“联姻”，该联名品牌童车迅速打开了美国市场。

值得说明的是：A公司初进美国市场时，为了占据市场份额，对美国中间商的报价几乎就是成本价，但是，美国的中间商更看重质量和新颖性并重的产品。对此，A公司潜心研发新产品，一个来自摇篮的创意，使他们另辟蹊径地开发出了在美国市场红极一时的“爸爸摇妈妈摇”童车。开发的新产品功能完善，外观采用了弧形的新造型以满足美国人对造型的需求，并在美国申报了外观设计专利和发明专利。正是由于这款童车极具创意，美国B公司决定与A公司展开全面合作。

问：（1）A公司在美国市场的合作伙伴属于国外市场中间人中的哪一种类型?

（2）A公司与美国中间商的矛盾主要是什么?A公司是如何解决矛盾的?
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