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2014年4月高等教育自学考试全国统一命题考试

国际商务管理学试卷

(课程代码00947)
一、单项选择题(本大题共25小题，每小题l分，共25分)

在每小题列出的四个备选项中只有一个是符合题目要求的，请将其选出并将“答题卡”

1．国际商务活动最基本的形式是

A.对外直接投资

B.以知识产权等无形资产为对象的对外经营活动

C.国际贸易

D.境外消费

2.随着产量的增加，企业产品的平均生产成本不断下降的现象被称为

A.学习经济

B.规模经济
C.成长型经济

D.竞争经济

3.德国宝马汽车公司以技术和产品质量优势制定了较高的国际销售价格，用以树立自己

独特的品牌形象和声望，宝马公司实行的定价策略是

A.市场领导价格策略
B.市场跟随价格策略

C.保守型价格策略

D.自由市场价格策略
4.缺乏经验和渠道、初涉国际商务活动的中小企业寻找交易对象适用的途径是

A.请国外银行介绍客户

B.请国内外商务处或外国驻华使馆介绍合作对象

C.参加国内外展览会建立关系[[微信公众号：ikaoti]
D.通过公开出版物及网络主动与国外客户建立联系[最新年份咨询qq593777558]
5．经济联盟组织的产生

A.是地区经济一体化的结果

B.是地区经济分散的结果

C.增加了联盟内竞争的激烈程度

D.增加了联盟内市场的复杂性

6．不属于强硬型谈判策略采用的战术是

A.打击对方自信心

B.尊重礼让

C.最后通牒

D.情绪爆发[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
7．商业文化的核心因素是

A.同事关系

B.亲情关系

C.空间文化

D.工作态度[[微信公众号：ikaoti]
8．某公司在其他国家投资从事制造业，该公司进入国际市场的模式属于[最新年份咨询qq593777558]
A.直接出口打入模式

B.间接出口打入模式
C.投资打入模式

D.合同打入模式[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
9．沃尔玛通过降低购货成本、保持低库存成本、控制日常费用等措施，使之以低于竞争对

手的价格向顾客提供产品或服务，这属于

A.市场领先战略

B.成本领先战略

C.市场扩张战略[最新年份咨询qq593777558]
D.成本扩张战略

10．合同主要有三种表现形式，即书面合同、口头合同和

A.行为合同

B.议定合同

C.法定合同
D.商务合同

11．下面属于知识产权的是

A.反垄断权
B.反不正当竞争权

C.专利权、商标权和著作权

D.反倾销权

12．绿色壁垒是指产品的

A.技术含量标准

B.卫生检疫规定

C.安全标准

D.产品质量标准

13．一国的技术人员在另一国境内提供服务属于服务贸易中的

A.自然人移动

B.越境提供

C.商业存在[[微信公众号：ikaoti]
D.境外消费

14．实验人员通过改变自变量观察因变量的变化(影响)，这种方称为

A.询问法
B.访问法

C.实验法
D.观察法

15．对于国际商务活动而言，有两种成本是至关重要的，即
A.生产成本与沟通成本

B.沟通成本与运输成本

C.生产成本与运输成本

D.固定成本与变动成本

16．仲裁机构属于

A.民间组织

B.官方组织

C.半民间组织

D.半官方组织

17．法律上“有意义”的买卖合同成立的条件之一是[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
A.当事人为任何自然人

B.当事人为任何成年人

C.合同内容合法
D.合同不拘形式[最新年份咨询qq593777558]
18．根据货物是否已经装船，海运提单分为

A.清洁提单和不清洁提单
B.已装船提单和备运提单
C.直达提单和转船提单[最新年份咨询qq593777558]
D.记名提单和指示提单

19．国际生产选择生产地点的两种基本策略是

A.跨国生产策略与国内生产策略
B.分散生产策略与规模生产策略

C.集中生产策略与分散生产策略

D.集中生产策略与规模生产策略

20．国际营销与国内营销的主要区别是

A.国际营销费用高

B.国际营销费用低

C.国际营销语言复杂
D.国际营销环境复杂

21．在对外贸易中，按FOB(离岸价)条件成交并办理保险的通常是

A.出口商

B.进口商

C.发货人
D.委托人

22．一般而言，技术不成熟不宜转让的是该技术处于生命周期的

A.创新阶段

B.成长阶段

C.成熟阶段

D.衰退阶段[[微信公众号：ikaoti]
23．跨国公司的母与子公司、子与子公司之间内部交易时采用的价格通常被称为

A.成交价格

B.转移价格

C.市场价格

D.计划价格

24．补偿贸易中的直接补偿也称

A.全部补偿

B.部分补偿

C.产品返销[本科目答案页面导航：http://zk.ikaoti.cn/zikao.htm]
D.产品直销

25．当工程内容与经济技术指标尚未全面确定但工程必须发包时，常采用的承包合同是

A.总价合同

B.单价合同

C.成本加酬金合同

D.固定价格合同

二、名词解释题(本大题共5小题，每小题3分，共15分)

26．谈判

27．CIF(我国称到岸价)

28．项目评估

29．交钥匙合同(一揽子合同)

30．“越境提供”

三、简答题（qq593777558）(本大题共5小题，每小题4分，共20分)

31．简述文化的基本构成因素。

32．简述跨国企业选择生产地点要考虑的因素。

33．简述国际竞争战略的类型。[最新年份咨询qq593777558]
34．简述国际商务纠纷产生的原因。

35．国际贸易除商品买卖外还有哪些其他贸易方式?

四、论述题(本大题共2小题，第36小题l2分，第37小题l3分，共25分)

36．试述进入国际市场的主要模式。

37．试述技术进步对国际商务活动的主要影响。

五、案例分析题(本大题共l小题，共l5分)

38．海尔公司进入日本市场的营销策略，

海尔公司对日本消费者深入研究后发现日本住公寓的单身上班族多，原有大容量洗衣机不适应日本这一特殊人群消费者的需求。海尔公司为了打入日本的产品适应日本市场需求，设计人员专门开发了单人洗衣机产品，这种适应市场需求的产品投放市场后销量直线上升。
在渠道策略上，由于日本市场渠道环节多，较封闭，海尔借用他人渠道，与El本三洋合资成立“三洋海尔株式会社”，通过三洋公司在日本的销售渠道销售海尔的产品。
问题：
(1)国际产品开发的基本策略有哪四种?海尔进入El本市场是采用的产品延伸策略吗?

如果不是，你认为采用了哪一种产品开发策略?

(2)分析海尔公司进入日本市场的借他人渠道策略的有利之处。
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